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TECHNOLOGIE

vec prés de 6% de crois-
sance sur le premier se-

mestre 2006, Access
Commerce confirme le bien
fondé de son nouveau modele
économique. Lentreprise labé-
geoise, éditeur internatio-
nal de solutions de com-
merce multi-canal a pré-
senté un chiffre d’affaires
de4,84 M€pour lessix pre-
miers mois del’année. Une
performance en partie due
alacroissance desonacti-
vité en Europe. :
Lesventes delicences Cameleon,
sasuitelogicielle phare, ontainsi
bondi de 66%. Lannée a été ri-
chepourlentreprise. Apresavoir
racheté’enseigne Exsyde, ses di-
rigeants se sontlancés dansle re-
crutement de plusieurs respon-
sables commerciaux : un direc-
teur marketing et business
development, une directrice
commerciale ainsi que deux in-

Apres avoir levé 3,8 M€ cet

| été, Access Commercere-
 trouveles moyens de ses am-

| bitions. Les opérations de
| croissance externe sontappe- |
i lées asepoursuivre. b

L’éditeur delogiciels
toulousain confirme le retour de son activité.

Access Commerce: cap
sur la croissance externe

génieurs et deux cadres com-
merciaux ont étoffé1’équipe. Des
embauches, «qui devraient se
rentabiliser sur le deuxiéme se-
mestre 2006 et 'année 2007»,a
précisé la direction.

'

Parailleurs, Access Commercea
effectué cet été une augmenta-
tion de capital par émission d’ac-
tions. Une opération quiluia per-
mis delever quelque 3,8 M€. «Le
rachat d’Exsyde a notamment été
réalisé pour montrer de quoi
entreprise était capable, com-
mente son P-dg Jacques Sou-
meillan. Avec ce nouveau finan-
cement, nous allons poursuivre
nos opérations de croissance ex-

Jacques
Sou-
meillan,
P-dgde
l'éditeur
de logi-
ciels,
n’hési-
terapasa
racheter
une en-
treprise
siune op-
portunité
se pré-
sente.
Photo DDM,
Rémy Ga-
balda.

terne et procéder a de nouvelles
acquisitions.
Léditeur de solutions compte
également se renforcer sur la
R&D afin de préparer les pro-
chaines évolutions majeures du
web sur son métier. Il lui faut
aussi réussir son retour sur le
marché américain, aprésuneac-
tivité semestrielle en retrait de
20% sur cette zone. « Lastratégie

_dedéveloppemént est claire etles

hommessonten place, confirme
Jacques Soumeillan. Les recrute-
ments commerciaux réalisés de-
puis ce début d’année doivent
porter leurs fruits et nous per-
mettre de bénéficier de I'effet de
levier surla rentabilité propre au
modele d’activité des éditeurs de
logiciels». Déja, les recrutements
ont repris: Access Commerce
compteainsi une centaine de sa-
lariés, contre 78 collaborateurs
l'an passé.

Martin Venzal
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